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Румяна Карлова

При участието на секретар – протоколист Йорданка Узунова, разгледа в редовно заседание, проведено на 08.04.2008 г., преписка № КЗК-577/2007 г., докладвана от члена на Комисията г-жа Румяна Карлова.

Производството по преписка КЗК-577/2007 г. е образувано на основание чл. 36, ал. 1, т. 1 от Закона за защита на конкуренцията /ЗЗК/, във връзка с постъпила молба, вх. № 1981/12.09.2007 г. от „НМЦ” ООД, гр. София. Предмет на производството е, проучване и евентуално установяване на нарушение на ЗЗК, по повод съдържащите се в молбата твърдения за извършени нарушения на: чл. 9, т. 1, т. 2, т. 3, т. 4 и чл. 18, т. 1, т. 2, т. 3 и т. 5 от страна на: “Вирджиния Рекърдс” ООД; “Анимато Мюзик” ЕООД; “Анимато Дистрибюшън” ООД, както и по отношение действията на Станислава Димитрова Армутлиева в качеството й на физическо лице.
Твърденията представени в молбата на „НМЦ” ООД са следните:

"Вирджиния рекърдс" ООД и "Анимато мюзик" ЕООД възпроизвеждат и разпространяват музикални звукозаписи, записани върху оптични носители (компакт дискове - CD). "Вирджиния рекърдс" ООД е сключило договор за разпространение музикалните продукти от каталога на UNIVERSAL MUSIC GROUP (ЮМ), а "Анимато мюзик" ЕООД, за тези на EMI GROUP (ЕМИ). И двата договора дават изключително право на съответното дружество да възпроизвежда и разпространява продуктите на CD носители за територията на Р. България. Съдружници във "Вирджиния рекърдс" ООД са Станислава Димитрова Армутлиева, с 90.50% от капитала и Михаел Юлиус Кунстман, които се явяват и управители на дружеството. Същевременно, г-жа Армутлиева е едноличен собственик на капитала на “Анимато Мюзик” ЕООД и негов управител.  

„НМЦ” ООД е един от известните дистрибутори на едро (дилър) на CD в България и оперира на този пазар повече от 10 години. В качеството му на дистрибутор на едро, „НМЦ” ООД се явява конкурент на двете дружества. Дружеството е закупувало редовно от двете дружества продукти от съответните каталози, за което има издадени фактури. От началото на 2005 г., до настоящия момент, Вирджиния и Анимато мюзик отказват да продават CD-та от каталога на ЮМ и ЕМИ на "НМЦ" ООД и на редица други дистрибутори на CD, c обяснението, че продават единствено и само чрез учреденото по това време "Анимато дистрибюшън" ООД. Последното се явява доставчик и конкурент на “НМЦ” ООД. 

Съдружници в Анимато дистрибюшън са Станислава Димитрова Армутлиева с 50% от капитала и Тодор Цанков Петков, също с 50%, те се явяват едновременно и управители на дружеството. Трите юридически лица - Вирджиния рекърд, Анимато мюзик и Анимато дистрибюшън са свързани лица.

Поведението на трите дружества, според молителя се изразява в диктуване (фиксиране) пряко цените за покупка на CD-тата си и техните минимуми, косвено налагане на необосновани цени при тяхната пре - продажба и продажба на дребно, във вреда на потребителите и следва да се разглежда като нарушение по чл. 18, т. 2 и т. 5 от ЗЗК, евентуално и като нарушение по чл.9, т. З от ЗЗК. Като следствие от това поведение е настъпило увеличение в цените на CD на ЮМ и ЕМИ, които се предлагат вече от Анимато Дистрибюшън. Преди 2005г. цената на звукозапис е била между 6 и 7 лева на бройка единичен CD. С поява на пазара Анимато дистрибюшън, от началото на 2005г. тази цена е вече между 8 и 9 лева, като всички цени не включват ДДС.

„НМЦ” ООД смята, че Вирджиния рекърдс и Анимато мюзик предлагат на Анимато дистрибюшън цени, които са по-ниски от тези, които предлага на него Анимато дистрибюшън. С това си поведение Вирджиния и Анимато мюзик ограничават конкуренцията и търговията на ниво дистрибуторите на CD, a също така продават на партньорите си на различни цени, като ги поставят в неравностойно положение като конкуренти. Анимато дистрибюшън от своя страна предлага различни цени на CD на различни партньори като ги поставя в неравнопоставено положение. По тяхна информация, Анимато дистрибюшън продава на търговските вериги МЕТРО, КАУФЛАНД, ШЕЛ и др. на по-ниски цени от тези, които предлага на тях и на другите дистрибутори на едро, а също и на други търговци на дребно. Това поведение от страна на дружествата, следва да се третира като нарушение на чл.18, т. 3 от ЗЗК, евентуално чл. 9, т. 4 от ЗЗК.

Молителят, твърди и че Анимато дистрибюшън има собствен(и) обект(и) за търговия на дребно, където продава CD директно на потребителите, при условия и цени, които водят до елиминирането на конкуренцията на ниво дистрибутори на едро, а дори и на такива на дребно.

Като следствие от наложените от трите дружества ограничения върху конкуренцията, „НМЦ” е принудено да се лиши от закупуване на CD от каталозите на ЮМ и ЕМИ и да не търгува с тях, от което губи не само то, но и потребителите, тъй като биват ограничени в предлагането на търсени и предпочитани от тях заглавия на музикални продукти.

Молителят иска от КЗК да постанови решение, с което да установи извършени нарушения на чл. 18, т. 1, 2, 3 и 5 от ЗЗК и/или чл. 9, т. 1, 3 и 4 от ЗЗК от "Вирджиния рекърдс" ООД, "Анимато мюзик" ЕООД, "Анимато дистрибюшън" ООД заедно и поотделно, да им наложи санкции и постанови прекратяване на нарушенията, а също така на Станислава Армутлиева като физическо лице, да бъде наложена глоба за това, че като управител в ответните дружества е допуснала извършването на нарушения по ЗЗК.

При уточняване на твърдението си по отношение на обекти за търговия на дребно с продукти, които Анимато дистрибюшън разпространява от каталозите на ЮМ и ЕМИ, молителят е посочил (писмо, вх.№КЗК-577/07/28.01.2008г.), "МЮЗИК ФЕШЪН" ООД. Като доказателство е представена фактура за закупени 2 бр. CD. Комисията с определение, съгласно протокол № П-118/05.02.2008 г., е конституирала по преписка №КЗК-577/07 като ответна страна и "МЮЗИК ФЕШЪН" ООД.

II. Проучване.

За осъществяване на проучването бяха изискани становища и информация от ответниците относими към осъществяваната от тях дейност и поведението им на пазара.

Писмени становища на страните:

1. "Анимато Мюзик" ЕООД и "Вирджиния Рекърдс" ООД:

Двете дружества изразяват сходни становища като акцентират на следните моменти:

„Вирджиния Рекърдс" ООД е създадено през 1996 година с предмет на дейност продуциране и тиражиране на музикални и аудиовизуални продукти от различни музикални жанрове, търговско разпространение на собствена музикална и аудиовизуална продукция и на такава, произведена от други лица. Управител на дружеството е Станислава Армутлиева.

От създаването си е лицензиант на Universal Music Group за България и маркетира албумите на артисти като: Андреа Бочели, Ю Ту, Металика, Елтън Джон, Бон Джоуви, Еминем и много други. Дружеството се занимава и с продуциране и маркетиране на български репертоар, като сред изпълнителите, с които работи са: Йълдъз Ибрахимова, цигуларят Васко Василев, хор „Мистерията на българските гласове", Д2, Мишо Шамара, Невена Цонева, Тодор Койчинов и др. 

„Вирджиния Рекърдс" ООД има подписани договори със следните компании, които представляват сродни на авторските права: Universal Music Group, Roadrunner Records и Magic Records. Въз основа на тях фирмата е лицензиант с изключителни права за производство и разпространение на заглавия от техния репертоар на територията на Р. България. Към настоящия момент дружеството няма права за производство на новите продукти на Universal Music Group /след м. юни 2007 г./. 

"Анимато Мюзик" ЕООД е създадено през 2003 г. със същия  предмет на дейност като „Вирджиния Рекърдс" ООД. Едноличен собственик и управител на дружеството е Станислава Армутлиева.

От юли 2003 година дружеството има сключен договор с EMI Music, на базата на който става лицензиант на компанията, с право да маркетира албумите на изпълнители като: Дъпеш Мод, Роби Уилямс, Айрън Мейдън и др. Договорът с EMI Music му предоставя изключителни права да разпространява продукцията им в Р. България, както и да произвежда определени техни заглавия и да ги продават на съобразени с българския пазар цени. Принципно, договорът не регламентира закупуване на права, а дава на право дружеството да маркетира определени каталози срещу определено заплащане.

И двете дружества не приемат обвиненията за нарушение на ЗЗК, тъй като по отношение на чл.18 нямат господстващо положение на съответния пазар, нито пазарното им поведение може да се квалифицира по този състав. По отношение на обвиненията по чл. 9 считат, че действията им представляват оптимизиране реализацията на продуктите им и не нарушават забраните по чл. 9. 

Според ответниците, пазарът на музикални продукти произвеждани и разпространявани на CD носител е разгледан неправилно от страна на молителя и изводите за господстващо положение на двете фирми са погрешни. Продуктите с чуждестранен репертоар, които се съдържат в каталозите на различните световни фирми, притежаващи права за тяхното продуциране и разпространение, достигат до дистрибуторския пазар като внос или продуцирани от български фирми, които се явяват лицензианти за територията на Р. България на съответната компания, носител на продуцентските права. 

Вносът се осъществява от фирми като: Вирджиния Рекърдс, Анимато Мюзик, Виталити Мюзик, Орфей Мюзик, Ка Мюзик +, Булинд, Сатурн Мюзик, АРРА, Дюкян Меломан, Уизърд, СМФ, Рива Саунд и др. Характерното е, че вносителят в същото време е и изключителен дистрибутор или лицензиант за Р. България, например – Орфей Мюзик е изключителен лицензиант на Warner Music за България; Виталити Мюзик е такъв за SONY BMG, Сатурн Мюзик е изключителен дистрибутор на една от големите независими компании EDEL Music, както и на специализираната за компилации компания Disky Music и т.н. 

Български фирми продуценти на чуждестранен репертоар са: Вирджиния Рекърдс, Виталити Мюзик, Анимато Мюзик, Орфей Мюзик, Ка Мюзик +, Булинд, Сатурн Мюзик, АРРА, Дюкян Меломан, Уизърд, СМФ, Рива Саунд и др. Някои от тях като Вирджиния Рекърдс продуцират и български музикални продукти.

Независимо от наличието на изключителни права за всяка от фирмите да произвежда и разпространява музикални продукти от определен каталог, пазарът на музикални продукти, разпространявани на CD, е силно конкурентен, тъй като конкуренция съществува по отношение на жанровете на предлаганата музика и в разнообразието на заглавията от различните каталози. Преобладаваща част от продажбите на пазара представляват музикални продукти, съдържащи български репертоар.

Още от създаването на двете дружества, продажбата на продуктите им е зависела единствено от дистрибуторски компании, които в същото време се явяват и техни конкуренти, защото са изключителни лицензианти на други западни продуценти или защото имат собствен български репертоар, който е приоритет за тях. Това довежда до натрупване на огромен нереализиран потенциал на продажбите, тъй като продуктът им никога не е била приоритет, за който и да било от техните дистрибутори по онова време. Това ги е принудило да работят на консигнация и да финансират стоковия ресурс даван на дистрибуторите. Също така дружествата често не са получавали реални отчети за продажбите; без знанието им стоката е била бартерирана; отказвана е била информация къде е изложена, като същевременно стоката е липсвала в обектите; връщането на нереализирана продукция се е забавяло във времето, което е довело до тотална амортизация и непродаваемост на върнатите заглавия и съответно до загуби; плащанията са закъснявали драматично, което е причинило декапитализиране и т.н. Същевременно двете дружества не са успели да създадат необходимата собствена инфраструктура за осъществяване на дистрибуция на своята стока. Продажбите, които сами са извършвали, без да ползват услугите на другите дистрибутори са били в минимални количества.

За преодоляване на изложените проблеми, дружествата са предприели мерки на оптимизиране на дистрибуцията, повишаване на продажбите, минимизиране на разходите, и най-важното - за улесняване на достъпа на клиентите до продукти им, като са потърсили партньор за създаването на дистрибуторска компания, която да стане изключителен дистрибутор на техните продукти.

Основните изисквания за сключване на договор с тази компания са били: по-адекватна грижа за излагането на продукцията, по-добро обслужване на клиентите, по-добра покриваемост на страната, функциониране на базата на цивилизовани търговски принципи, постепенно елиминиране на косигнацията като основа на търговските взаимоотношения.

Това е довело до създаването на "Анимато Дистрибюшън" ООД, чиято единствената цел е била да развие собствена търговска и логистична инфраструктура за продажби и да осъществи пряк контакт с клиентите. След подписване на договора с "Анимато Дистрибюшън" ООД, всички техни клиенти, включително и НМЦ, са били уведомени за това обстоятелство.

Във връзка с това пазарно развитие, ответните дружества считат, че осъществяването на специализирана дистрибуция на стоки или услуги от дъщерни дружества не само, че не е забранена в Република България и ЕС, но представлява ясно изразена тенденция в маркетинга и продажбите на стоки, за които са необходими специализирани умения и опит от страна на продавачите. Комисията за защита на конкуренцията е издала специално Решение № 44/2001 г., в което изрично освобождава от забраната за картелиране по чл. 9 от ЗЗК вертикални споразумения, "които допринасят за подобряване на икономическата ефективност в рамките на веригата на производство и дистрибуция и които улесняват по-добрата координация между предприятията- участници на пазара".

По отношение на цените на продаваните компактдискове, произведени в България, същите не са били променяни през последните години (от 2005 г. до сега). Произвежданите у нас компактдискове са най-често на една цена - 9.10 лв. с ДДС или 7.58 лв. без ДДС. От нея се приспада и търговска отстъпка за дистрибуторската компания. Вносните дискове, от друга страна, имат десетки различни цени, тъй като съществуват огромни разлики в разходите за всеки  продукт, както и в актуалността на репертоара. Най-общо, в ценообразуването са включени следните елементи:

а/ производствени разходи;

б/ транспорт и логистика;

в/ възнаграждения (роялтис) за авторски и сродни права, в т.ч. за: автори, изпълнители и продуцентите;

г/ разходи за маркетинг и реклама;

д/ издръжка на фирмата (офис, заплати и т.н.);

е/ печалба.

2. "Анимато Дистрибюшън" ООД:

"Анимато Дистрибюшън" ООД отхвърля всички обвинения за нарушения по ЗЗК като безпочвени и необосновани.

Дружеството е създадено на 2 ноември 2004 година с предмет на дейност: дистрибуция на аудио-визуални продукти (музика, видео, игри и др.) на физически носители - CD, DVD, МС, VHS, PC, PS2 и др. То се представлява от двама управители - Тодор Цанков Петков и Станислава Димитрова Армутлиева. 

В началото на 2005 г. започва реалната си дистрибуторска дейност, след подписване на договори с „Анимато Мюзик" и „Вирджиния Рекърдс", за изключително разпространение на продукцията им. То стартира търговски взаимоотношения и с техни конкуренти, които имат права за разпространение на български и/или чуждестранен репертоар, в т.ч -Пайнер Мюзик, Стефкос Мюзик, Булинд, ЕТ Бойко Кънев, Гега Ню, Орфей Мюзик, - Сатурн Мюзик, Старс Рекърдс, Уизърд, Милена Рекърдс, ЕТ Сънрайз Маринов, Ара Аудио Видео, Сатурн Мюзик, Емпайър Видео и др., като дистрибутира тяхната продукция предимно във веригите магазини, с които има подписани договори за доставка на аудио и аудио-визуални продукти. 

"Анимато Дистрибюшън" ООД като дистрибуторска компания, разпространява продукти от каталозите на всички местни компании, както и на онези чужди компании, които имат лицензианти за територията на България. Дружеството работи на базата на подписани договори за дистрибуция или по заявки и фактури, без договор. То предлага продуктите си при "Общи Условия за продажба", с които са запознати всички партньори и които, са неизменна част от договорите, които подписва "Анимато Дистрибюшън" ООД. Те са еднакво приложими към всичките му клиенти и фирмата не прави никакви изключения или отклонения от тях. В чл. 8 от тях, подробно са регламентирани отстъпките, които ползват търговците на едро при закупуване на стоките, които компанията предлага.

"Анимато Дистрибюшън" ООД работи само с търговци на едро и няма магазини за продажби на дребно. Търговските взаимоотношения между "Анимато Дистрибюшън" и НМЦ датират от началото на 2005г. НМЦ е правило заявки за определени стоки, които разпространява "Анимато Дистрибюшън" ООД, съответно при получаване на стоката е заплащало в брой. 

"Анимато Дистрибюшън" ООД е правило и продължава да прави заявки към НМЦ за стока от каталога на "Съни Мюзик", за който то притежава права за изключително представителство. 

Продажните цени на продукти, чиито покупни цени не са се променяли през целия период на съществуване на компанията, не са били променяни. За периода 2005 - 2007 г има продукти, които компанията закупува на по-ниски или по-високи цени, спрямо стар период и предходни доставки. Тези продукти съответно търпят корекция към намаляване или увеличаване на продажната цена. При формирането на цените обаче се спазва разходоориентирана методика на ценообразуването.

Ценовата политика на компанията спрямо клиентите се базира на: оборот за предходен период, начин на плащане, позициониране на продукта в съответните обекти, маркетингови активности, поддържане на определен асортимент в магазините, дългосрочни планове на клиента за развитие на музикалния бизнес, принос на клиента за разширяване дистрибуцията на музикални продукти, лоялност на клиента към "Анимато Дистрибюшън" ООД. Тя отразява Общите условия и не дискриминира по-никакъв начин клиентите, напротив, стимулира тези, които продават по-големи количества да получават най-изгодни ценови условия.

При започване на търговска дейност от "Анимато Дистрибюшън" ООД в началото на 2005 г., на НМЦ са предложени условия като на търговец, препоръчан от компаниите "Вирджиния Рекърдс" и "Анимато Мюзик" ООД- т.е. "добър търговец", с невисоки обороти, специализиран в търговията с местен репертоар и обслужващ обекти за продажба на дребно. В края на 2005 на НМЦ, са дадени допълнителни отстъпки и така цените му са изравнени с цените на най-големите клиенти на "Анимато Дистрибюшън" ООД. Въпреки дадените преференциални условия, равни на големите дистрибутори, НМЦ до края на 2006 г. не е показало резултати близки дори до тези на самостоятелен музикален магазин. По чисто икономически причини и в изпълнение на регламентираното от Общите условия, от януари 2007 г., НМЦ е върнат като клиент на ценовото равнище от началото на 2005г. НМЦ никога не е изразило желание за сключване дългосрочен търговски договор с дружеството, налице са били и затруднения или забавяния на плащанията по направените заявки.
3. "МЮЗИК ФЕШЪН" ООД.

Дружество отхвърля всички обвинения за нарушение на ЗЗК, тъй като то не е ограничавало по никакъв начин конкуренцията на съответния пазар, няма господстващо положение по чл. 17 ал. 1 и ал. 2 от ЗЗК и няма правната или фактическа възможност да злоупотребява с господстващо положение по смисъла на чл. 18 от ЗЗК.

„Мюзик Фешън" ООД /Мюзик Фешън/ става собственост на Станислава Армутлиева и Тодор Петков през юли 2007, като дяловете от капитала на дружеството са разпределени по равно. В момента на придобиване от новите собственици,  дружеството е специализирано в продажбите на дребно (до краен клиент) на аудио и видео продукти. Продажбите си фирмата осъществява в един музикален магазин, който е в гр. София, на ул. „Граф Игнатиев" № 18. Към момента на придобиването, фирмата е в тежко финансово състояние. В началото на 2007 г. дружеството не е в състояние да погасява ликвидните си задължения към доставчиците си и е на прага на изпадане в несъстоятелност. То е със задължения към кредитни институции за над 250 000 лв., както и към доставчици, което от своя страна поражда липса на доверие от страна на всички музикални и филмови компании, представени на пазара.

След смяната на собствеността, ръководството на „Мюзик Фешън" ООД е приело бизнес план за развитие, който включва разширение на търговската мрежа (откриване на нови магазини), увеличаване на продуктовия микс в магазините, като се добавят - българска и чужда литература играчки, кафетерия и други съпътстващи дейности. В резултат от изпълнението му, за периода септември - декември на 2007 се откриват нови магазини в: град Русе, град Варна Пфое Мол, Магазин Кино Арена - София Запад и Магазин Кино Арена - София Младост Магазин Скай Сити Център – София. 

„Мюзик Фешън" ООД е сключило договори с вериги книжарници „АБВ" и „Пингвините", които са обособили пространства в своите търговски обекти с цел продажба на аудио и видео продукти. То от своя страна пък им предоставило оборудване и мърчандайзери (предварително обучени консултанти, специализирани в продажбите на дребно на аудио и видео продукти), специализиран софтуер и ноу хау в областта на музикалната и филмова индустрия. В резултат на предприетите действия, дружеството е възстановило пазарната си сила и към настоящия момент осъществява продажби на дребно на аудио и видео продукти. Оборотите, които то реализира в обектите си, му дават възможността да бъде третирано от доставчиците като „основен контрагент", което от своя страна означава и по-добри покупни цени съответно и крайни продажни цени в магазините.

Общият оборот на „Мюзик Фешън" ООД по месеци, след придобиването му, нараства съществено, като делът на продуктите, продуцирани и лицензирани от страна на „Анимато Мюзик” ЕООД и „Вирджиния Рекърдс” ООД, е незначителен. То закупува тези продукти от Анимато Дистрибюшън, на цени валидни за всички останали дистрибутори, съобразно методика, която е изградена на принципа на закупени количества. Поради по-ниския си оборот през предходната година, цените, по които закупува от Анимато Дистрибюшън, са по-високи от тези на други клиенти, като: Орфей, Пайнер и НМЦ, откъдето следва, че не е било облагодетелствано с някакви преференция от Анимато Дистрибюшън. Мюзик Фешън работи с всички доставчици на музикални и аудио продукти на българския пазар. 

ІІІ. Фактическа страна.

1. Правна идентификация на страните по производството.

1.1. „НМЦ” ООД, гр. София е вписано в Софийски градски съд под № 44980, т. 494, стр. 44, по ф. д, № 17642/1997 г., ЕФН 2197176425, със седалище и адрес на управление СОФИЯ, район ПОДУЯНЕ, ж. к. „Хаджи Димитър”, бл. 67, вх. „В” и с предмет на дейност: издаване и разпространение на аудио и видео продукти, импресарска и продуцентска дейност, консултантска дейност в областта на интелектуалната собственост, рекламно-информационна дейност, вътрешна и външна търговия, търговско представителство на местни и чуждестранни физически и юридически лица, маркетинг, както и всички други дейности незабранени от закона.

Дружеството се управлява и представлява от Любомир Асенов Василев.
1.2. „ВИРДЖИНИЯ РЕКЪРДС” ООД, гр. София е вписано в Софийски градски съд под № 32760, т. 372, стр. 92, по ф. д, № 9109/1996 г., ЕФН 2196091096, със седалище и адрес на управление гр. София район Оборище, ул. „Поп Богомил” № 9 и с предмет на дейност: продуциране и тиражиране на музикални продукти /звукозаписни/ от областта на поп, рок, хард-рок музиката и други музикални жанрове, търговско разпространение на собствена музикална и аудиовизуална продукция и на такава, произведена от други лица и всяка друга дейност, за която няма изрична законова забрана.

Съдружници в дружеството са МИХАЕЛ ЮЛИУС КУНСТМАН, ГЕРМАНИЯ и СТАНИСЛАВА ДИМИТРОВА АРМУТЛИЕВА.

Дружеството се управлява и представлява от МИХАЕЛ ЮЛИУС КУНСТМАН, ГЕРМАНИЯ, л. п. код ................... и л. к. № ............. и СТАНИСЛАВА ДИМИТРОВА АРМУТЛИЕВА, ЕГН ............ заедно и поотделно.

1.3. „АНИМАТО МЮЗИК” ЕООД, гр. София е вписано в Софийски градски съд под № 77502, т. 915, стр. 116, по ф. д. № 7441/2003 г., ЕФН 2103074410, със седалище и адрес на управление гр. София район Оборище, ул. „Поп Богомил” № 9 и с предмет на дейност: Продуциране, възпроизвеждане и разпространение на музикални и аудиовизуални продукти, търговско разпространение на собствена музикална и аудиовизуална продукция и на такава, произведена от други лица, извършване на всякакъв вид услуги,както и други дейности, незабранени със закон, в столицата и в провинцията, самостоятелно и в съдружие, както и зад граница.

Едноличен собственик на капитала е: СТАНИСЛАВА ДИМИТРОВА АРМУТЛИЕВА, ЕГН ...........................
Дружеството се управлява и представлява от СТАНИСЛАВА ДИМИТРОВА АРМУТЛИЕВА.

1.4. „АНИМАТО ДИСТРИБЮШЪН” ООД, гр. София е вписано Софийски градски съд под № 88088, т. 1110, стр. 65, по ф. д. № 11682/2004 г., ЕФН 2104116824, със седалище и адрес на управление гр. София район Оборище, ул. „Поп Богомил” № 9 и с предмет на дейност: Стопанска дейност и дистрибуция на обекти на авторски и/или сродни на авторските права, рекламна и издателска дейност с печатни и други произведения, обект на авторски и/или сродни им права, продажба на суровини и стоки в преработен вид, финансови операции, непредставляващи лицензируема търговска дейност по смисъла на закона, посредническа и комисионерска дейност, спедиция, търговия със стоки и услуги за бита и производството, както и извършване на всякакъв друг вид услуги и/или други дейности, незабранени със закон и непредставляващи лицензируема търговска дейност по смисъла на закона, в столицата и провинцията, самостоятелно и в съдружие, както и зад граница.

Съдружници са СТАНИСЛАВА ДИМИТРОВА АРМУТЛИЕВА, ЕГН ..............и ТОДОР ЦАНКОВ ПЕТКОВ, ЕГН ...............
Дружеството се управлява и представлява от СТАНИСЛАВА ДИМИТРОВА АРМУТЛИЕВА, ЕГН ............... и ТОДОР ЦАНКОВ ПЕТКОВ, ЕГН .................заедно и поотделно.

1.5. “МЮЗИК ФЕШЪН” ООД, гр. София е вписано Софийски градски съд под № 42196 том 462, стр.102 по ф.д. No 9970/1997 г. ЕФН 2197099705 със седалище и адрес на управление гр. София, район Оборище, ул. Поп Богомил № 9 и с предмет на г: стопанска дейност с авторски и/или сродни им права и/или обекти на такива, рекламна и издателска дейност с печатни и други произведения, обекти на авторски и/или сродни им права, продажба на суровини и стоки в преработен вид, финансови операции, непредставляващи лицензируема търговска по смисъла на закона, посредническа и комисионерска дейност, търговия със стоки и услуги за бита и производството, както и извършване на друг вид услуги и/или други дейности, незабранени със закон и лицензируема търговска дейност по смисъла на закона, в столицата и в провинцията, самостоятелно и в съдружие, както и зад граница.
Съдружници са СТАНИСЛАВА ДИМИТРОВА АРМУТЛИЕВА, ЕГН .................. и ТОДОР ЦАНКОВ ПЕТКОВ, ЕГН ................

Дружеството се управлява и представлява от СТАНИСЛАВА ДИМИТРОВА АРМУТЛИЕВА, ЕГН ................ и ТОДОР ЦАНКОВ ПЕТКОВ, ЕГН ...............заедно и поотделно.

1.6. СТАНИСЛАВА ДИМИТРОВА АРМУТЛИЕВА с ЕГН ................. 

2. Съответен пазар.

A/ Продуктов пазар.

Вид на продукта.

За целите на настоящото производство следва да бъдат разгледани два продуктови пазара, които са свързани по-между си:

· Пазар на разнообразен музикален репертоар, който е записан на оптичен цифров носител /CD/ и се предлага на крайния потребител като стока. Основна характеристика, която определя потребителското му търсене е музикалното съдържание качено на носителя. То от своя страна може да се класифицира по жанрове музика, към които изявяват предпочитания различни групи потребители. Същевременно всяко музикално съдържание включва: заглавие на съответното произведение, автори и изпълнители. Като стока носителят представлява пакет от остойностени авторски и сродни права, който се разпределя по веригата на създаването му – автори, изпълнители, продуценти. Самите продуценти са сключили договори с носителите на авторски права за изключително продуциране на музикалните им изделия и определят условията за тяхното предлагане на пазара.

· Разпространяваните на /CD/ носител, музикални произведения от продуктовата гама, съдържаща се в каталозите на UNIVERSAL MUSIC GROUP (ЮМ) и EMI GROUP (ЕМИ), за които “Вирджиния Рекърдс” ООД и “Анимато Мюзик” ЕООД имат изключителни права на лицензианти и дистрибутори на вносна продукция за територията на Р. България.

За функционирането на пазара на музикални произведения съществуват изградени дистрибуторски мрежи на независими предприятия. Te закупуват продуктите от продуцентите и лицензиантите им в страната, или от вносители с изключителни права за определени музикални произведения. Дистрибуторските фирми се конкурират по между си и предлагат стоката си на предприятия с магазинна мрежа, които ги продават на дребно. Някои от тези дистрибутори имат изключителни права за територията на Р. България по отношения на заглавията и изпълнителите от определени каталози. Така например, Орфей Мюзик е изключителен лицензиант на Warner Music за България; Виталити Мюзик е такъв за SONY BMG, Сатурн Мюзик е изключителен дистрибутор на една от големите независими компании EDEL Music, както и на специализираната за компилации компания Disky Music и т.н. В тази категория попада и ответника “Анимато Дистрибюшън” ООД. Дружеството има сключени договори с останалите два ответника Вирджиния Рекърдс” ООД и “Анимато Мюзик” ЕООД за разпространение на продуцираните и внесени от тях продукти на CD носител. По този начин то става изключителен дистрибутор на тяхната продукция за територията на страната. Съответно, за да функционира по-рационално то закупува музикални продукти от други продуценти и дистрибутори, с което обогатява предлаганият на клиентите си музикален репертоар. Продажбите си “Анимато Дистрибюшън” ООД осъществява само на едро като негови клиенти се явяват, както дистрибутори, които не продават на дребно, в т.ч. молителя „НМЦ”, така и големи търговски вериги и магазини, предлагащи изделията на краен потребител. Конкуренцията между дистрибуторите се изразява както, в жанровото разнообразие на музикалните продукти, така и в заглавията на произведенията и изпълнителите. Налице е и ценова конкуренция по отношение на всеки отделен продукт /заглавие и изпълнител/, която не е от съществено значение, тъй като за потребителя водещо е предпочитанието към заглавието и изпълнителя на съответното музикално произведение. Всеки дистрибутор дава ценови преференции на клиентите си, като размерът им се определя от редица фактори като: осъществен оборот, брой заглавия, площи заделени в обекта, предоставени за рекламни материали, начин на плащане и други. 

Бариери за навлизане на пазара.

За осъществяване на дистрибуторска дейност с предмет разпространение на музикален репертоар не съществуват законови бариери, но за успешното му реализиране на пазара, дружеството трябва да развие широка мрежа от дистрибуторски представителства /складове/. От съществена полза е и наличието на изключителни права за дистрибутиране на част от тези продукти, както на такива от каталозите на водещи чуждестранни фирми, така и на продуценти на български музикален репертоар. Към всичко това следва да се добави и факта, че пазарът като цяло е с ограничен обем, чието евентуално нарастване трудно би могло да се прогнозира.

Потребителското търсене се характеризира с жанровото предпочитание на определени групи потребители към определени заглавия на музикални произведения и към определени техни изпълнители. Жанровото разнообразие би могло условно да се класифицира на: поп, рок, ар енд би, рап, класика, джаз, етно, балканска фолк музика и др. Съществува също така определен интерес и към произхода на музикалните произведения, като в това отношение основното деление е на репертоар включващ български автори и изпълнители и такъв на чуждестранни автори и изпълнители. Тези две групи също имат жанрово разнообразие, а при чуждестранния репертоар има деление и според региона, към който принадлежи музикалното произведение – балканска музика, италианска, англо-американска, латино- американска и др. Този широк асортимент от музикални продукти предполага високоразвита конкурентна среда по отношение на достъпа на крайните потребители до предпочитани музикални заглавия, тъй като продуктите се предлагат както в различни музикални магазини, така и в неспециализирани за този вид стока търговски обекти като вериги бензиностанции „ШЕЛ”, магазини „Метро”, „Технополис”, „Техномаркет” „Пикадили” и др. Търговия на дребно се осъществява и по базари и улични сергии. На този пазар участва и "МЮЗИК ФЕШЪН" е ООД, което от юли 2007 г., е собственост на притежателите на „Анимато Дистрибюшън” и разпространява, както негова стока с лицензионни права на „Анимато Мюзик” и „Вирджиния Рекърдс”, така и музикални продукти, продуцирани или лицензирани от страна на други притежатели на авторски и сродни права. Дружеството разполага с магазинна мрежа от 5 магазина, като 3 от тях са в София. Оборотът на продукти с лицензионно съдържание на „Анимато Мюзик” и „Вирджиния Рекърдс” е незначителен спрямо общия му, поради което дружеството не е в състояние самостоятелно да влияе по отношение на условията (в това число ценови) на предлагане на продуктовата гама на тези дружества. Като допълнително ограничение следва да се добави и слабо развитата магазинна мрежа, която има представителства само в три града на страната.

За пазара на едро всеки продукт от отделна продуктова гама на даден каталог е уникален като съдържание, тъй като той се предлага единствено от разпространител притежаващ изключителни права за дистрибуция. Това е така, тъй като в него са вложени авторски и сродни права, които съответният продуцент, счита че са най-добре защитени, когато за дадена територия един дистрибутор предлага тези продукти на останалите дистрибутори. По този начин той следи за количествата продадени носители и определя ценовата политика за всяко едно от изделията по свои критерии. По отношение на това уникално музикално съдържание, фирмата, разполагаща с изключителни дистрибуторски права, не е в конкурентни отношения с останалите дистрибутори и има независимо поведение по отношение на условията за тяхното предлагане. От гледна точка на крайните потребители, това съдържание няма продуктов заместител, тъй като за определена група от тях то единствено съвпада с личния им избор. В този контекст следва да бъде разглеждана продуктовата гама от музикални произведения разпространявани на /CD/ носител, съдържаща се в каталозите на UNIVERSAL MUSIC GROUP (ЮМ) и EMI GROUP (ЕМИ), за които “Вирджиния Рекърдс” ООД и “Анимато Мюзик” ЕООД имат изключителни права на лицензианти и дистрибутори на вносна продукция за територията на Р. България. Дружеството, което ги предлага на останалите дистрибутори и дилъри – "Анимато Дистрибюшън" ООД, има независимо поведение по отношение на конкурентите си на останалите музикални продукти. Същевременно, независимо от тази своя уникална позиция по отношение на цитираните продуктови групи, то не е в състояние самостоятелно да стигне до всички крайни клиенти, които биха желали да закупят неговите продукти. От тази гледна точка то има интерес от съществуването на останалите дистрибуторски мрежи на едро, посредством които продуктите му достигат до крайните потребители.

Б/ Географски пазар.

Дистрибуторските и дилърските мрежи, посредством които се разпространява разнообразен музикален репертоар на CD носител, обхващат цялата територия на Р. България, което своя страна определя географския пазар в границите на националния.

3. Факти, относими към пазарното поведение на молителя и ответниците. 

3.1 “Вирджиния рекърдс” ООД има предмет на дейност  продуциране и тиражиране на музикални и аудиовизуални продукти от различни музикални жанрове, търговско разпространение на собствена музикална  и аудиовизуална продукция и на такива, произведена от други лица. Съдружници в дружеството са Станислава Димитрова Армутлиева и Михаел Юлиус Кунстман
. Към настоящия момент дружеството се управлява еднолично от Станислава Димитрова Армутлиева.

3.2 “Вирджиния рекърдс” ООД сключва договор
 с Universal Music Group (ЮМ), съгласно който:

· чл. 3.1. “Вирджиния рекърдс” ООД е лицензиант за територията на  Р. България с изключителното право за:

·  маркетинг, дистрибуция и продажба на дистрибутираните продукти, чрез редовни търговски канали за търговия на едро и дребно. В чл. 1.1 от договора е посочено значението на понятието “дистрибутирани продукти” съгласно договора, а именно – “Записи и/или Музикални видеозаписи, произведени от или от името на  Universal и или одобрен доставчик”.

· производство, маркетинг, дистрибуция и продажба на записи само на МС формат и видео с музика само във VHS формат, чрез редовни търговски канали за търговия на едро и дребно на територията на България.



3.2.1. Съгласно чл. 6.1. (d) от договора, “Вирджиния рекърдс” ООД се задължава да определи политиката в областта на маркетинга, дистрибуцията и продажбите на Продуктите при непрекъснати консултации с Universal.



3.2.2. Съгласно чл. 6.1. (f) от договора, “Вирджиния рекърдс” ООД се задължава всички продукти, продадени на територията, да бъдат продадени в  такава ценова линия или категория, каквато е посочена като приложима от Universal.


3.3.  “Вирджиния рекърдс” ООД, до месец февруари 2005 г. е участвало на пазара на дистрибуция на CD на едро, като е разпространявало продукцията на дружеството, чрез дистрибуторски дружества. 


3.4. “Анимато Мюзик” ЕООД е с предмет на дейност  продуциране възпроизвеждане и разпространение на музикални и аудиовизуални продукти от различни музикални жанрове, търговско разпространение на собствена музикална и аудиовизуална продукция и на такива, произведена от други лица. Собственик на дружеството е Станислава Димитрова Армутлиева.


3.5. От 2003 г. “Анимато Мюзик” ЕООД сключва договор
 с EMI Music (EMMIS), съгласно който:

· Съгласно чл. 2 от договора EMMIS предоставя, чрез лиценз на “Анимато Мюзик” ЕООД за територията на  Р. България единственото и изключително право да произвежда, внася, дистрибутира и продава звуконосителите и видеоносителите.


3.6. “Анимато Мюзик” ЕООД, до месец февруари 2005 г. е участвало на пазара на дистрибуция на CD на едро, като е разпространявало продукцията на дружеството, чрез дистрибуторски дружества. 


3.7. “НМЦ” ООД
 до  2005 г., е купувало продукция на Universal Music Group  и EMI Music, чрез заявки от “Вирджиния рекърдс” ООД и “Анимато Мюзик” ЕООД. Ползваната от дружеството отстъпката в този период е в размер 10% от едровата цена.


3.8. Размерът на отстъпката е определян съгласно ценовата политика на “Вирджиния рекърдс” ООД и “Анимато Мюзик” ЕООД, която се основава на няколко фактора: 

· оборот за предходния период; 

· начин на плащане; 

· маркетингови активности; 

· излагане на продуктите, процент от каталога, поддържан в наличност от клиента. 


При определяне на отстъпката се взема предвид и формата на предлагания продукт (дали е CD или МС, дали е единичен или двоен продукт), както и приетата максимална търговска отстъпка съгласно договора с Universal и EMMIS. Отстъпките давани на “НМЦ” ООД, както и на другите дистрибуторски дружества са били съобразени с тези критерии.

3.9. Основната дейност на “НМЦ” ООД представлява дистрибуция на едро на музикални записи, издадени върху компакт дискове и музикални касети в България.
3. 10. Цените, по които "Вирджиния Рекърдс" и "Анимато Мюзик" са продавали CD – та от каталозите си на НМЦ преди 2004 г са отразени в следната таблица
:

	Цени на извършени продажби
	от каталога на ЮМ 
	от каталога на ЕМИ

	
	по каталог
	отстъпка
	по каталог
	отстъпка

	
	{лева}

	Средна цена на продадено CD 
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx

	Минимална цена на продадено CD 
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx

	Максимална цена на продадено CD 
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx


3.11. “Анимато Дистрибюшън” ООД е вписано в търговския регистър на СГС, през ноември 2004 г. с предмет на дейност дистрибуция на аудио-визуални продукти на физически носители. Съдружници в дружеството са Станислава Армутлиева и Тодор Цанков. 

3.12. Съгласно Дружествения договор, капитала на дружеството е разделен на 100 равни дяла, които са разпределени по равно - 50 дяла на Тодор Цанков и 50 дяла на Станислава Армутлиева. 

3.13. В чл. 13.2. от дружествения договор е предвидено, че решенията на общото събрание на дружеството се взимат с единодушие по следните въпроси: изменение и допълнение на дружествения договор; приемането, изключването на съдружници, както и даването на съгласие за напускане на съдружник; даването на съгласие за прехвърляне или залагане на дружествения дял в полза на лица които не са съдружници; изменяне на размера на капитала на дружеството; прекратяване на дружеството, както и решенията за откриване и закриване на клонове и участия в други дружества. В останалите случаи решенията се взимат с мнозинство половината плюс един от всички дялове.

3.14. От началото на 2005 г.  “Вирджиния рекърдс” ООД и “Анимато Мюзик” ЕООД спират да дистрибутират или да продават дискове на търговци на едро или на крайни клиенти. От февруари 2005 г. цялата дистрибуционна дейност и на двете дружества се осъществява от “Анимато Дистрибюшън” ООД.

3.15. “Анимато Дистрибюшън” ООД сключва договори
 за изключително пазарно представителство с “Анимато Мюзик” и “Вирджиния Рекърдс”, за дистрибуция на продукцията им.

3.16. “Анимато Дистрибюшън” ООД, е приело “Общи условия за продажба”, които важат за всички клиенти на дружеството и до момента. 

3.17.  В чл. 8 от Общите условия се регламентират критериите, по които дружеството ще предоставя отстъпки на търговците на едро.

· в чл. 8, ал. 1 от Общите условия се посочва, че ако не бъде договорено друго, при изпълнение на заложените в тези общи условия изисквания или при допълнително посочвани такива на Търговеца, на същия ще му бъде предоставяна отстъпка от придобивната цена на едро в размер, уговорен допълнително между страните. 

· В чл. 8, ал. 2 са посочени условия за получаване на отстъпка: 


1. реализация на месечен оборот от продажба на стока, така както бъде допълнително договорено между страните; 


2. при своевременно плащане и/или 


3. при самостоятелно осъществяване на подходящи форми на логистика, и/или 


4. при добросъвестно посочване и актуализиране на индивидуализиращи данни на магазинните площи, в които се излага и търгува стока на Анимато дистрибюшън; 


5. при поддържане в магазинните площи на максимален брой заглавия от стоката, част от каталога на Анимато Дистрибюшън; и/или 


6. при присъствие на не по-малко 20% от каталога на Анимато Дистрибюшън във всички обекти, в които се извършва продажба на стока, и в които търговецът зарежда, и при спазване на посочените му от Анимато Дистрибюшън начин на предлагане и/или представяне на стоката в търговските площи, пространствено разположение и излагане пред клиенти, наличието на достатъчно и подходяща реклама на стоката, и др.” 


Отстъпката се ползва едва след изтичане на един месец от първоначално установяване на отношения между страните и при изпълнение на поставените от Анимато дистрибюшън условия, като отстъпката се предоставя за последващия едномесечен период. При неизпълнение на някое от поставените от Анимато Дистрибюшън условия, правото на отстъпка се счита за загубено за целия следващ едномесечен период. За последващ едномесечен период се прилагат правилата за предоставяне на отстъпка при първоначално установяване на отношение.

3.18. През 2005 г.- 2007 г. “НМЦ” ООД е продължило да закупува заглавия от каталозите на ЮМ и ЕМИ от “Анимато Дистрибюшън” ООД. Между тях няма сключен договор, закупуването се е осъществявало посредством заявки за определени количества и заглавия.

3.19. Основните дистрибутори на едро на музикални продукти, продавани от “Анимато Дистрибюшън” ООД са: Орфей Мюзик, Пайнер, Ка Мюзик, Арра БГ, Стефкос Мюзик, НМЦ, Варна Саунд. 

3.20. „Анимато Дистрибюшън” ООД продава продуктите си и на дребно, чрез вериги магазини като: Метро, Техномаркет, Технополис, Била, Кауфланд, видеотеки “Александра”, Шел, О Ем Ви, Пикадили, Це Бе А, Бурлекс, Мюзик фешън, Пол Мю, Меломания, Полисаунд, Мега Музика, книжарници “Хеликон”, “Пингвините”, “Буквите” и “АБВ”. 
3.21. Цените, по които “Анимато Дистрибюшън” ООД е купувало и продавало процесните продукти, за периода 2005 – 2007 г. се движат в следните граници:
	Цени на покупко-продажби от Анимато Дистрибушен със своите контрагенти
	от каталога на ЮМ
	от каталога на ЕМИ

	
	{лева}

	Средна цена на закуп. CD от АД
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx

	Средна цена на продадено CD от АД
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx

	Минимална цена на закуп. CD от АД
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx

	Минимална цена на продадено CD от АД
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx

	Максимална цена на закуп. CD от АД
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx

	Максимална цена на продадено CD от АД
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx


Сравнени с цените, по които ..................................... При тяхната съпоставка следва да се отчете и фактът, ...........................................Всичко това води до заключението, ...............................................................
3.22. Цените, по които „НМЦ” ООД е купувало от “Анимато Дистрибюшън” ООД, продуктите от каталозите на ЮМ и ЕМИ, са различни и зависят от конкретния продукт и времето, през което е закупуван, като варирането им е  представено в долната таблица
:
	Цени на извъшените продажби от Анимато Дистрибушън за "НМЦ"
	от каталога на 

	
	 ЮМ {лева}
	ЕМИ {лева}

	Средна цена на продадено CD 
	xxx
	xxx

	Минимална цена на продадено CD 
	xxx
	xxx

	Максимална цена на продадено CD 
	xxx
	xxx


3.23. Видно от данните в таблиците за продажбите ..............................................
3.24. Ценовата политика на “Анимато Дистрибюшън” ООД е ...................... чиято цена е ............................................. е представен в следната таблица
: 
	каталожен №:0602498402597
	Продукт:
	VARIOUS GOLEO 2006 FIFA WORLD CUP CD

	Фактура №
	дата
	цена
	бр.
	Купувач

	
	
	купуване
	продажба
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Данните в таблицата, показват, ............................................................
3.25. Общият реализиран обем на дружеството по отношение на процесните продукти, за периода 2005 – 2007 г. е отразен в следната таблица:
	Реализирани обеми от пр. продукти
	от каталога на ЮМ
	от каталога на ЕМИ

	
	{броя}
	{лева}
	{броя}
	{лева}

	закупени от каталозите на ЮМ и ЕМИ:
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx

	продажби на контрагенти:
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx

	реализирана разлика от покупко-продажби:
	xxx
	xxx
	xxx
	xxx


Изведените данни сочат, че за периода 2005 -2007 г., ......................................... 
3.26. Продажбите от „Анимато Дистрибюшън” ООД за „НМЦ” ООД са представени в следната таблица:
	Реализиран обем от продажби:
	от каталога на 
	Всичко:

	
	 ЮМ 
	ЕМИ 
	

	стойностно изражение {лева}:
	xxx
	xxx
	xxx

	количествено изражение {броя}:
	xxx
	xxx
	xxx


Сравнени с реализираните от „Анимато Дистрибюшън” ООД ..........................
3.27. “Мюзик фешън” ООД е създадено през 1997 г. До юли 2007 г. дружеството се е занимавало с продажба на дребно на аудио и видео продукти в един музикален магазин в “Ориндж Център”, на ул. „Граф Игнатиев" № 18, гр. София. "Мюзик Фешън" ООД (по-нататък посочено като Мюзик Фешън) става собственост на Станислава Армутлиева и Тодор Петков през юли 2007. Дяловете от капитала на дружеството са разпределени по равно: 50% от дяловете са собственост на Станислава Армутлиева и 50% от дяловете са собственост на Тодор Петков. Съгласно дружествения договор, дружеството се представлява от посочените по-горе лица, които са и управители.

Новите управители на “Мюзик фешън” ООД приемат бизнес план за развитие на дружеството в рамките на 2007 и 2008 г., който включва разширение на търговската мрежа (откриване на нови магазини), увеличаване на продуктовия микс в магазините, като се добавят - българска и чужда литература играчки, кафетерия и други съпътстващи дейности.

По този начин за периода септември - декември на 2007 се откриват следните нови магазини:

-    Магазин в град Русе

· Магазин в град Варна “Пфое Мол”

· Магазин Кино “Арена” - София “Запад”

· Магазин Кино “Арена” - София “Младост”
·  Магазин “Скай Сити Център” - София

3.28. За 2008 г. “Анимато Мюзик” ЕООД и “Вирджиния Рекърдс” ООД, не са подновили договорите си за изключително пазарно представителство с “Анимато Дистрибюшън” ООД.
IV. ПРАВЕН АНАЛИЗ И ИЗВОДИ

За целите на настоящия правен анализ, следва да се прецени дали в конкретното производство ЗЗК е приложим.

Производство пред КЗК е образувано на основание чл. 36, ал. 1, т. 1 от ЗЗК по молба на „НМЦ” ООД, за установяване на евентуални извършени нарушения на чл. 9, ал. 1, чл. 18, т. 1, 2, 3 и 5 от ЗЗК, от страна на “Вирджиния Рекърдс” ООД, “Анимато Мюзик” ЕООД, “Анимато Дистрибюшън” ООД, „Мюзик Фешън” ООД и Станислава Димитрова Армутлиева в качеството на техен управител, във връзка с разпространението на територията на Р. България на музикални звукозаписи, записани върху оптичен цифров носител компакт дискове /CD/, и чието музикално съдържание е от каталозите на UNIVERSAL MUSIC GROUP (ЮМ) и EMI GROUP (ЕМИ). 
Съгласно разпоредбата на чл. 2, ал. 2, т. 1 от Закона за защита на конкуренцията (ЗЗК), законът не се прилага спрямо отношения, уредени от законодателството за защита на индустриалната собственост, авторското право и сродните му права, доколкото не се използват за ограничаване или нарушаване на конкуренцията. 

Предметът на разследване в настоящото производство засяга отношения, които са възникнали, във връзка с производството и разпространението на продукти, които са уредени и защитени от законодателството в областта на авторското право и сродните му права. Наличието на специален закон предполага преценката дали КЗК има компетентност да се намеси. Видно от текста на цитираната разпоредба, законодателят изрично е предвидил изключение, при което антитръстовото законодателство би намерило приложение и спрямо тези отношения. При определени обстоятелства КЗК, с оглед на общата си компетентност да съблюдава спазването правилата на свободната и лоялната конкуренция, следва да предприеме мерки съобразно законно установените си правомощия, когато счита че може да се стигне до ограничаване на конкуренцията, дори в случаите, когато става въпрос за отношения, които са изключени от нейния обхват. Тази е причината, в настоящия казус Комисията, въпреки спецификата на уредбата на тези отношения, да приложи разпоредбите на глава ІІІ от ЗЗК. 

Във връзка със задължението на КЗК, произтичащо от чл. 3, ал. 1 от Регламент на Съвета № 1/ 2003 г.
 да прилага чл. 81 и/или чл. 82 от Договора за европейската общност (ДЕО) случаите, които засягат търговията между държавите членки на ЕС, следва да бъде отчетено следното: 

Настоящото производство има за предмет, проучване и оценка на пазара на разпросранение на музикални записи, произведени от или от името на ЮМ и ЕМИ за територията на Р. България, чийто евентуален антиконкурентен ефект би се изразил в пряко или косвено определяне на цени или други търговски условия, чрез сключването на договори за изключително пазарно представителство (дистрибуция) за същата територия или осъществяването на поведение, възползвайки се от господстващо положение, които имат за цел или резултат ограничаване, предотвратяване или нарушаване на конкуренцията на този пазар. 

В конкретния случай, отношенията между ответните страни възникват със сключването на вертикални споразумения по повод разпространението на процесните продукти единствено на територията на Р. България
, като същите регламентират единствено дейността им на националния пазар, без да засягат тяхната евентуална икономическа активност в други страни, вкл. и на територията на други държави членки на ЕС. С оглед на това те не биха могли да породят какъвто и да е ефект върху модела на трансграничната търговия между държавите членки на ЕС
. Също така не са налице и данни, от които може да се направи извод, че разглежданият случай е от естество да доведе до изолиране на националния пазар от Общия пазар, както и до изключване на потенциални конкуренти отвън, желаещи навлизане на националния пазар
. Следователно горепосочените споразумения не могат да имат нито пряк, нито косвен, нито потенциален, нито реален ефект върху търговията между държавите членки на ЕС, съгласно критериите, залегнали в Известието на ЕК относно насоките за концепцията за ефекта върху търговията
. В този смисъл не е налице основанието, предписано от чл. 3, ал.1 от Регламент № 1/2003 г., обуславящо обективна приложимост на чл. 81 от ДЕО в конкретния случай. 

Съображенията за липсата на основания за приложимостта на чл. 82 от ДЕО към настоящия случай са аналогични, доколкото ефектът на евентуално извършена злоупотреба с господстващо положение от страна на всяко едно ответно предприятие би се ограничил единствено и само в националните предели, поради невъзможността осъществяваната от дружествата дейност да напусне националния по характер съответен пазар
.

Поради изложените аргументи следва да се приеме, че в настоящото производство не е налице задължение за КЗК да приложи нормите на чл. 81 и чл. 82 от ДЕО и действията на ответните страни следва да бъдат анализирани единствено в контекста на фактическите състави на националните норми на чл. 9, ал.1 и чл. 18 от ЗЗК. 

По чл. 9, ал. 1 от ЗЗК

Нормата на чл. 9, ал. 1 от ЗЗК съдържа обща забрана за споразумения между предприятия, решения на сдружения на предприятия, както и на съгласувана практика на две или повече предприятия, които имат за цел или резултат предотвратяване, ограничаване или нарушаване на конкуренцията на съответния пазар. Съгласно чл. 9, ал. 2 от ЗЗК споразуменията и решенията по ал. 1 са нищожни. 

В  молбата си молителят твърди, че сключените през 2005 г. договори за изключително пазарно представителство за дистрибуция на музикални записи, произведени от или от името на ЮМ и ЕМИ, сключени между “Вирджиния Рекърдс” ООД, “Анимато Мюзик” ЕООД и “Анимато Дистрибюшън” ООД имат за цел или резултат предотвратяване, ограничаване или нарушаване на конкуренцията на съответния пазар, чрез пряко или косвено определяне на цените и други търговски условия. 

За да бъде приложена забраната по чл. 9 от ЗЗК е необходимо кумулативното наличие на следните елементи на фактическия състав:

- Участници на съответния пазар, които притежават характеристиките на “предприятие” по смисъла на ЗЗК;

- Споразумения между предприятията;

- Споразуменията да са от естество да предизвикат определен антиконкурентен ефект, изразяващ се в цел или резултат предотвратяване, ограничаване или нарушаване на конкуренцията. 

В контекста на легалната дефиниция на понятието “предприятие”
 се установи, че ”Вирджиния Рекърдс” ООД, “Анимато Мюзик” ЕООД, “Анимато Дистрибюшън”, „Мюзик Фешън” ООД и „НМЦ” ООД са юридически лица, които осъществяват стопанска дейност и са активни участници на съответния пазар. 

Следва да се подчертае, че генералната забрана, визирана в чл. 9 от ЗЗК, обхваща както хоризонтални, така и вертикални споразумения и съгласувани практики. В конкретния случай ответните дружества оперират на различени етапи от дистрибуторската верига, “Вирджиния Рекърдс” ООД и “Анимато Мюзик” ЕООД като лицензианти на ЮМ и ЕМИ за територията на Р. България, “Анимато Дистрибюшън” ООД, като техен дистрибутор за същата територия, а  „Мюзик Фешън” ООД оперира на пазара на дребно.
Смисълът на общата забраната е да гарантира на всяко предприятие, което реално участва на съответния пазар или потенциално би могло да навлезе на него, възможността самостоятелно и свободно да определя както стопанската си политика, така и конкретното си пазарно поведение, вкл. и спрямо партньорите си (доставчици, дистрибутори, клиенти и др.) В този смисъл тя се отнася само до споразумения, сключени между независими предприятия, които могат да взимат самостоятелни решения относно стопанска си дейност на съответния пазар. В този контекст е и практиката на КЗК
, на ЕК
 и на СЕО
. 

От фактическа страна в настоящото производство се установи, че ответните дружества, “Вирджиния Рекърдс” ООД, “Анимато Мюзик” ЕООД и “Анимато Дистрибюшън” ООД са свързани лица по смисъла на § 1, т. 1, ал. 2 от допълнителните разпоредби на ТЗ и се намират в договорни отношения от 2005 г. В подкрепа на този факт е обстоятелството, че физическото лице Станислава Армутлиева има дялово участие в капитала и на трите дружества, в “Анимато Мюзик” ЕООД е едноличен собственик и управител, във “Вирджиния Рекърдс” ООД е съдружник и управител и реално еднолично го управлява. Следва да се посочи, че същата упражнява
 съвместен контрол върху стопанска дейност на “Анимато Дистрибюшън” ООД
, видно от начин на управление на дружеството
 и предвиденото в дружествения договор мнозинство за вземане на решения
.  Предвид гореизложеното, може да се направи обоснован извод, че нито едно решение на общото събрание на дружеството не може да бъде взето без изричното съгласие или решение на Ст. Армутлиева. При такова съотношение на дяловете
 единият съдружник винаги има възможност да блокира вземането на каквито и да било решения. На практика дружеството може единствено да взема решения в хипотезата на постигане на единодушие от съдружниците. В конкретния случай, обаче, следва да се подчертае, че единият от съдружниците - Станислава Армутлиева разполага, (чрез “Вирджиния Рекърдс” ООД, “Анимато Мюзик” ЕООД), с ресурса и продуктите (музикални продукти от каталозите на  ЮМ и ЕМИ), необходими на новоучреденото дружество
 да се реализира на пазара на дистрибуция. В своята практика КЗК е възприела, че споразуменията, сключени между предприятия, контролирани от едно и също лице, се определят като вътрешногрупови
, тъй като страните по споразумението се подчиняват на общо управление и контрол и е нормално да спазват единна политика на пазара. От изложеното следва, че ответните предприятия “Вирджиния Рекърдс” ООД, “Анимато Мюзик” ЕООД и “Анимато Дистрибюшън” ООД не могат да бъдат разглеждани като независими предприятия, тъй като принадлежат към една “икономическа група”, поради което, спрямо тях общата забрана по чл. 9 от ЗЗК не би могла да намери приложение. 

“Мюзик Фешън” ООД е конституирано като ответник в производството с протокол № 118 от 05.02.2008 г. на КЗК. От събраните доказателства се установи, че дружеството разпространява аудио и видео продукти на пазар на дребно, чрез свои магазини. През 2007 г. дружеството е работило с всички доставчици на музикални и аудио продукти на българския пазар, включително и с “Анимато Дистрибюшън” ООД, в качеството му на изключителен представител на лицензиантите на музикалните продукти от каталозите на ЮМ и ЕМИ за територията на Р. България. Също така следва да се посочи, че съгласно договорите за изключителна дистрибуция на музикални продукти от каталозите на  ЮМ и ЕМИ, на територията на Р. България през периода 2005-2007 г., в такова качество е оперирало единствено „Анимато Дистрибюшън” ООД. От предоставените доказателства се установи, че през юли 2007 г. съдружниците в “Анимато Дистрибюшън” ООД Станислава Армутлиева и Тодор Цанков закупуват 100 % от капитала на “Мюзик Фешън” ООД, който е разпределен по равно между тях. Този факт обаче не се е отразил по никакъв начин на предоставените ексклузивни дистрибутрски права на “Анимато Дистрибюшън” ООД.  С оглед на това се налага извод, че “Мюзик Фешън” ООД не е и не може да бъде страна в процесното споразумение за изключително представителство. Следователно  разпоредбата на чл. 9, ал. 1 от ЗЗК е неприложима и спрямо него.

По чл. 17 от ЗЗК

Според чл. 17 от ЗЗК, господстващо е положението на предприятие, което с оглед на своя пазарен дял, финансови ресурси, възможности за достъп до пазара, технологично равнище и стопански отношения с други предприятия може да попречи на конкуренцията на съответния пазар, тъй като е независимо от своите конкуренти, доставчици или купувачи. Приема се, че едно предприятие има господстващо положение, ако има по-голям от 35 % дял от съответния пазар, освен ако не са налице изискванията за независимост.

Изхождайки от особеностите на така дефинирания продуктов пазар, в чиито предели оперират предприятията – страни в настоящото производство и съобразно установеното от фактическа страна, Комисията приема, че с господстващо положение на съответния пазар са ”Вирджиния Рекърдс” ООД, ”Анимато Мюзик” ЕООД и ”Анимато Дистрибюшън” ООД.

”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД са дружества, притежаващи изключителни права за внос, възпроизводство, маркетинг, дистрибуция и продажба на звукозаписи на музикални произведения от каталозите съоветно на ЮМ и ЕМИ – т. нар. мейджър компании на територията на Р. България. Тъй като всяко едно музикално произведение е уникално по съдържание (заглавие и изпълнител)
, то няма продуктов заместител, което превръща дружеството, носител на съответните изключителни права, в единствения възможен доставчик (вносител или производител, а също и дистрибутор) на звукозаписите на музикалните произведения от двата каталога. Оттук следва и способността на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД да оперират самостоятелно на съответния пазар, без да търпят конкурентен натиск от страна на други участници – вносители, производители и дистрибутори на звукозаписи на същите музикални произведения. Това особено положение предопределя независимото поведение на двете ответни дружества при осъществяване на стопанската им дейност, при съобразяване единствено с ограниченията, произтичащи от договорите за лицензия и дистрибуция с мейджър компаниите. 

Специфичното пазарно положение на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД от своя страна обуславя господстващото положение на ”Анимато Дистрибюшън” ООД на пазара на дистрибуция на едро на звукозаписи на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ, тъй като, по силата на сключени между тези дружества договори за изключително пазарно представителство, на ”Анимато Дистрибюшън” ООД се предоставят изключителните права да разпространява процесните продукти. ”Анимато Дистрибюшън” е единственият възможен доставчик (дистрибутор на едро) за разглежданите звукозаписи на музикални произведения, което му дава значителна степен на независимост при определяне условията в търговските взаимоотношения със своите партньори. 
За определяне пазарното положение на ”Мюзик Фешън” ООД, следва да бъдат отчетени следните релевантни факти и обстоятелства по отношение на възможностите му за пазарно влияние при определяне условията за предлагане на процесните продукти:

а/ Неговият дял от общите продажби на ”Анимато Дистрибюшън” ООД за тези продукти, съгласно представената справка от фактури, съответно възлиза на ........ %, за 2006 г. и .......%, за 2007 г.;

б / Делът, който те съставляват спрямо общия оборот на дружеството е около ........ %;

в / Възможностите му с наличната му дистрибуторска мрежа да окаже влияние върху продажбите на националния пазар. Предприятието разполага само с пет магазина, от които 3 се помещават в гр. София и по един в Русе и Варна;

г / Наличие на някакви преференциални условия, спрямо останалите предприятия, в т.ч. НМЦ при закупуване на продуктите от ”Анимато Дистрибюшън” ООД. От представените фактури на продажби извършени от ”Анимато Дистрибюшън” ООД е видно, че дружеството е получавало процесните продукти на цени, съизмерими с тези на останалите клиенти, реализиращи подобен оборот, в т.ч. НМЦ, като има продажби и на по-високи цени от тези на молителя.;

д/ Данните за общ оборот, който дружеството реализира за определен времеви период. За второто шестмесечие на 2007 г., той възлиза на ................ лв.

От така изложените относими факти и обстоятелства, следва извод, че ”Мюзик Фешън” ООД, не разполага с пазарна сила, даваща му възможност за самостоятелно поведение при предлагане на музикалните продукти от каталозите на ЮМ и ЕМИ. Това е така, понеже с наличните ресурсни възможности, липсата на вертикална интеграция, изразяваща се в преференциални ценови и други условия, с дружеството опериращо с правата за разпространението им, предприятието не в състояние да въздейства на останалите конкуренти, част от които имат значително по-голяма пазарна сила от него, както в оборота на продажби, така и по покритие на дистрибуторската мрежа. 

Предвид направените разсъждения и констатации, следва извода, че ”Мюзик Фешън” ООД, не е предприятие с господстващо положение на съответния пазар по смисъла на чл. 17, ал. 1 и 2 от ЗЗК.

По чл. 18 от ЗЗК

Разпоредбата на чл. 18 от ЗЗК забранява действия на предприятия с монополно или господстващо положение, които имат за цел или резултат предотвратяване, ограничаване или нарушаване на конкуренцията и/или увреждане интересите на потребителите, като в точки от 1 до 5 са изброени някои примерни прояви на забранено антиконкурентно поведение.

По отношение на ”Мюзик Фешън” ООД, още на този етап следва да се каже, че дружеството, макар да е предприятие по смисъла на ЗЗК, не е извършило злоупотреба с господстващо положение, тъй като няма такова положение на съответния пазар и следователно не може да осъществи този елемент от фактическия състав на нарушението по чл. 18 от ЗЗК.

Както вече бе установено ответните дружества по настоящото производство са предприятия по смисъла на § 1, т. 1 от ДР на ЗЗК, като ”Вирджиния Рекърдс” ООД, ”Анимато Мюзик” ЕООД и ”Анимато Дистрибюшън” ООД са с господстващо положение на съответния пазар. Това налага изследване на тяхното пазарно поведение с оглед установяване наличието или липсата на последния елемент от фактическия състав по чл. 18 от ЗЗК – поведение, което е от естество да причини антиконкурентен ефект и/или да увреди потребителските интереси. 
Предвид параметрите на проведеното в настоящото производство разследване и твърденията на молителя ”НМЦ” ООД, анализът на пазарното поведение на останалите три ответни дружества следва да бъде извършен, във връзка с разпоредбите на чл. 18, т. т. 1, 2, 3 и 5 от ЗЗК, като преди това следва да се отчетат някои особености на конкретния случай. 

Релевантният процесен период обхваща времевия интервал – от 01.06.2004 г. до 26.05.2005 г., по отношение на твърденията на молителя за прекъснати дългосрочни търговски отношения, както и от началото на 2005 г. (от появата на пазара на „Анимато Дистрибушън” ООД) до настоящия момент, по отношения на останалите твърдения. 
Промяна в условията на дистрибуция на едро на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ настъпва след навлизането на съответния пазар на ”Анимато Дистрибюшън” ООД през 2005 г. Поради това изследването на обосноваността и легитимността на създаването и функционирането на ”Анимато Дистрибюшън” ООД, т.е. дали съществуват правни и икономически основания за неговото позициониране на съответния пазар и как това позициониране се отразява на конкуренцията и потребителите, е ключово за установяването на евентуално извършена злоупотреба с господстващо положение от страна на ”Вирджиния Рекърдс” ООД, ”Анимато Мюзик” ЕООД.

 Ответните дружества посочват като причина за създаването на ”Анимато Дистрибюшън” ООД изключителната зависимост на реализацията на процесните продукти от дружества – лицензианти на други мейджър компании и продуценти, или свързани с тях дружества, с които са работили на бартер или консигнация
, поради липсата на собствена дистрибуторска мрежа. Тази особеност на дистрибуция на процесните звукозаписи предполага финансиране от страна на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД на стоковия ресурс, даван на дистрибуторите, нереализиран потенциал на продажбите на собствените звукозаписи и приемане на големи количества чужди продукти, които трябва да се реализират, за да се остойности собствената продукция, както и редица други неблагоприятни последици като отложено плащане, ангажимент за обратно приемане на нереализираната продукция, което от своя страна е свързано с амортизация и непродаваемост на върнатите заглавия и т. н. Оттук следва и обективно възникналата икономическа потребност за ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД да търсят начини за оптимизиране на дистрибуцията, повишаване на продажбите и улесняване достъпа на клиенти до процесните продукти.

Изложените от ответните дружества аргументи в контекста на извършеното проучване дават основание да се приеме, че са налице фактори от икономически характер, обосноваващи легитимността на решението за обособяване на нарочно дружество като част от тяхната икономическа група, което да осъществява изключително дистрибуторската дейност по отношение на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ. Подобен стремеж от страна на ответните дружества – лицензианти към оптимизиране на продажбите и разширявяне на възможностите за достъп на клиенти и оттук на потребители до процесните продукти е напълно обоснован от гл. т. на свободата на стопанската инициатива, като същевременно е естествен за конкурентната среда на съответния пазар и е нормално да бъде част от поведението на всички фирми, в т. ч. и на тези с господстващо положение. Към всичко това следва да се добави и фактът, че самите договори за лицензия и дистрибуция в рамките на Република България, сключени между ”Вирджиния Рекърдс” ООД, ”Анимато Мюзик” ЕООД и мейджър компаниите предоставят на двете ответни дружества изключителното право да осъществяват дистрибуцията на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ. Създаденото дистрибуционно дружество ”Анимато Дистрибюшън” ООД като част от икономическата група на дружествата – лицензианти се явява средство за реализиране на изключителното право на дистрибуция и съответно на дистрибуционната дейност на икономическата група, като след активното му навлизане на съответния пазар, то на практика замества ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД.

В контекста на тези съображения следва да се заключи, че обособяването на ”Анимато Дистрибюшън” ООД като изключителен дистрибутор на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД не е недопустимо и нелегитимно, тъй като съществуват правни и икономически основания за неговото създаване. 
Що се отнася до ефекта, който навлизането на ”Анимато Дистрибюшън” ООД на съответния пазар има върху конкуренцията и интересите на потребителите, следва да се отбележи следното:

След 2005 г. „Анимато Дистрибюшън” ООД на практика замества ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД в осъществяваната от тях дистрибуционна дейност, поради което по отношение на всички останали дистрибутори на процесните продукти то не изменя пазарните отношения, които са имали преди, когато двете дружества по отделно са извършвали същото. ”НМЦ” ООД, всички останали дистрибутори на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ и „Анимато Дистрибюшън” ООД не оперират на един и същ пазар, а се намират в класическа връзка по вертикала между клиент и доставчик. Интересът на „Анимато Дистрибюшън” ООД е да реализира продукцията на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и „Анимато Мюзик” ЕООД на пазара, а това може да стане единствено като я предоставя на други дружества, опериращи на същия пазар (дистрибуция на едро) или на следващото пазарно ниво (крайна реализация). Оттук следва, че обективно не е възможно да настъпи изключващ ефект, характерен за стратегическите злоупотреби
, при осъществяване на дистрибуторската дейност на ”Анимато Дистрибюшън” ООД по отношение на вертикално свързаните с него дружества – дистрибутори на едро и дребно на процесните продукти.

От друга страна обаче, не е изключено в следствие извършената реорганизация в системана на дистрибуция на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД да настъпят неблагоприятни последици за конкурентната среда на пазар, на който трите господстващи субекта – ответници в производството – по никакъв начин не участват, особено ако по този начин се засягат и интересите на потребителите. 

Предвид тази особеност ще бъдат разгледани хипотезите на нарушение по чл. 18, т. 1, 2, 3 и 5 от ЗЗК.
По чл. 18, т. 1 от ЗЗК

Отчитайки твърденията на молителя ”НМЦ” ООД, за да бъде съставомерно поведението на ”Вирджиния Рекърдс” ООД, ”Анимато Мюзик” ЕООД и ”Анимато Дистрибюшън” ООД по този текст на закона следва да бъде установено налагането на необосновани цени (в т. ч. и тяхното необосновано увеличение след създаването на ”Анимато Дистрибюшън” ООД) на процесните продукти от страна на трите ответни дружества на ниво дистрибутори на едро и дребно.

 В хода на проучването по настоящия случай беше установено, че от началото на 2003 г. до създаването на ”Анимато Дистрибюшън” ООД и поемането от негова страна на дистрибуторската дейност на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД по отношение на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ, цените по които ”НМЦ” ООД купува процесните продукти са константни, на нива ........ лв. за единичен продукт (CD) и ..... лв. за двоен с ДДС, от които цени молителят ползва определен процент отстъпка. След навлизането на ”Анимато Дистрибюшън” ООД на пазара на дистрибуция на едро на процесните продукти през 2005 г., ”НМЦ” ООД купува звукозаписи по няколко ценови нива ....... лв., ...... лв., ........ лв., ........ лв., ........ лв. за единичен продукт (CD) и ....... лв. за двоен с ДДС, без процент отстъпка, като по същите цени купуват и всички останали партньори на ”Анимато Дистрибюшън” ООД – дистрибутори на едро и дребно. Тези различни ценови нива произтичат от различините цени, по които ”Анимато Дистрибюшън” ООД от своя страна купува едни и същи продукти от ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД
 в различни периоди от време (след 2005 г.). 

При образуване на продажната цена на процесните продукти от страна на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД се отчитат определени параметри като производствени разходи, транспорт и логистика, възнаграждиния за авторски и сродни права, разходи за маркетинг, реклама, издръжка и т. н., които търпят естествено увеличение във времето, съобразно актуалността на репертоара и общо променящата се икономическа ситуация. От друга страна при формиране на продажната цена на звукозаписите от ”Анимато Дистрибюшън” ООД участват параметри, като: цена на придобиване (от ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД), разходи за логистика, 10 % риск върху закупената стока и други. В този смисъл, сама по себе си крайната продажна цена на процесните звукозаписи не е необоснована, доколкото тя отразява отделните разходни елементи, съответно изменени след поемането на дистрибуционната дейност от «Анимато Дистрибюшън» ООД. Оттук и цените, по които ”Вирджиния Рекърдс” ООД, ”Анимато Мюзик” ЕООД и «Анимато Дистрибюшън» ООД продават процесните продукти не биха могли да увредят интересите на крайните потребители, доколкото те са икономически обосновани.

По отношение възможността на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД едностранно да определят цените на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ, тази възможност само по себе си не означава осъществяване състава на злоупотреба по чл. 18, ал. 1 от ЗЗК, доколкото тя произтича от самия факт на господстващо положение на съответното предприятие. За съставомерността на едностранното определяне на цените от страна на господстващото предприятие е необходимо така определените цени да бъдат необосновани, какъвто не е настоящият случай, както вече бе изяснено по-горе.
От изложените данни във фактическата част е видно, че след появата на «Анимато Дистрибюшън» ООД, цените, на които то започва да продава процесните продукти на предишните клиентите на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД са леко завишени. Разликата обаче е оправдана от обстоятелството, че този нов участник на пазара е самостоятелен търговец, който в своята дейност инвестира определен паричен ресурс и се стреми да извлече печалба. Желанието на молителя, процесните стоки да продължат да се продават на цаните, на които преди това са ги продавали ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД би означавало «Анимато Дистрибюшън» ООД да работи без печалба, което противоречи на стопанската логика. Що се отнася до създаването изобщо на «Анимато Дистрибюшън» ООД като основен дистрибутор на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД, това е въпрос на търговска политика на тези дружества. Видно от фактическата част на решението, необходимостта от такъв дистрибутор е продиктувана от обективни фактори, желание за оптимизиране на дейността на двете дружества, повишаване на пласмента и постигане на по-добри икономически резултати като цяло и един административен орган, какъвто е КЗК, не следва да се намесва по какъвто и да било начин във вземането на подобно решение. В допълнение следва да се посочи, че процесните продукти притежават специфични характеристики, които не позволяват чисто математическо изчисляване на цената им според вложения в тях материал. Цената на даден музикален албум се влияе от множество фактори – жанр, известност на изпълнителя, наличието на хит в съдържанието на албума, различни класации за популярност на отделните песни, обстоятелсвото дали в кратък период от пускане на даден албум на пазара се появяват множество други хитове или не, както и от редица други обстоятелства. Очевидно е също така, че музикалният репертоар се материализира върху специфичен материален носител - CD, който в зависимост от своето качество има различна стойност. Тя обаче не е определяща за крайната цена, на която ще се продаде, доколкото много по-голямо значение за търсенето играят другата група фактори, посочени по-горе. Тяхното влияние ясно се вижда от динамиката в цената на един и същ музикален албум – когато той се пуска за първи път на пазара и съдържа хит, цената му е по-висока. С течение на времето популярността му намалява, появяват се нови хитове, към които се пренасочва търсенето и съответно цената му спада.
Цялостният анализ, който Комисията направи на дейността на ”Вирджиния Рекърдс” ООД, «Анимато Мюзик» ЕООД и «Анимато Дистрибюшън» ООД показва, че и трите дружества са спазвали в дейността си тези принципи, определяли са ценовата си политика в зависимост от търсенето, били са гъвкави в пазарното си поведение и по никакъв начин не са злоупотребили с пазарното си положение.
Въз основа на изложеното Комисията счита, че ”Вирджиния Рекърдс” ООД, ”Анимато Мюзик” ЕООД и ”Анимато Дистрибюшън” ООД не са извършили нарушение по чл. 18, т. 1 от ЗЗК.
По чл. 18, т. 2 от ЗЗК

Съгласно твърденията на молителя ”НМЦ” ООД, ”Вирджиния Рекърдс” ООД, ”Анимато Мюзик” ЕООД и ”Анимато Дистрибюшън” ООД ограничават търговията между дистрибуторите на едро на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ като ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД предоставят на ”Анимато Дистрибюшън” ООД изключителните права да разпространява процесните продукти, до които единствено то има достъп и по този начин се облагодетелства.

Както бе изяснено по-горе от 2005 г. ”Анимато Дистрибюшън” ООД замества ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД в дистрибуционната дейност на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ, поради което по отношение на всички останали дистрибутори на процесните продукти (в това число ”НМЦ” ООД) то се явява доставчик и не оперира с тях на един и същ пазар. Оттук следва, че за дистрибуторите на процесните продукти, извършената реорганизация в системата на дистрибуция на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД, не променя на практика възможностите им за достъп до процесните звукозаписи.
Настъпването на неблагоприятна промяна в търговската дейност на някой от дистрибуторите, изразяващо се в намаляване продажбите на процесните продукти, необходимостта от заплащане на закупените продукти в момента на получаването им и др., в следствие на извършената реорганизация само по себе си не е достатъчно за съставомерността на поведението на ответните дружества – лицензианти по чл. 18, ал. 2 от ЗЗК, тъй като не са налице съдържащите се в състава елементи, обуславящи нарушението, като ограничаване на производството, търговията и техническото развитие във вреда на потребителите. В подкрепа на това заключение са и фактическите промени настъпили след навлизането на съответния пазар на ”Анимато Дистрибюшън” ООД. Системата за дистрибуция на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ се променя, като осигурява достъп на широк кръг дистрибутори до процесните продукти, елиминирайки консигнационната продажба и бартера като начин за тяхното разпространение и оттук обвързаността на продажбата им от продажбата на звукозаписи на други музикални произведения. Тези нови възможности за по-широко разпространение се потвърждават от самия брой дистрибутори на процесните продукти, които за периода 2005 – 2007 г. наброяват 143 бр. (в т. ч. и ”НМЦ” ООД)
, като същевременно се увеличава и количеството продадени процесни продукти – за 2005 г. е налице ръст на продажбите с 6,28 % спрямо предходната година, а през 2006 г. – с 8,5 % спрямо предходната година. Разширената дистрибуторска мрежа от своя страна допринася за по-широкия и лесен достъп на крайните потребители до звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ и оттук до по-доброто и ефективно задоволяване на техните музикални вкусове и интереси. 

Поради изложените аргументи КЗК счита, че ”Вирджиния Рекърдс” ООД, ”Анимато Мюзик” ЕООД и ”Анимато Дистрибюшън” ООД не са извършили нарушение по чл. 18, т. 2 от ЗЗК.

По чл. 18, т. 3 от ЗЗК

Според твърденията на молителя ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД предлагат звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ на ”Анимато Дистрибюшън” ООД по цени, които са по-ниски от цените, по които същите тези продукти ”НМЦ” ООД купува от ”Анимато Дистрибюшън” ООД. ”Анимато Дистрибюшън” ООД от своя страна продава процесните продукти на някои дистрибутори на едро и дребно при по-ниски цени от тези за ”НМЦ” ООД и за други дистрибутори на едро и дребно. Същевременно ”Анимато Дистрибюшън” ООД продава процесните звукозаписи на крайни потребители чрез обектите за търговия на ”Мюзик Фешън” ООД, принадлежащо към икономическата група на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД. По този начин трите ответни дружества поставят партньорите си в неравностойно положение като конкуренти.

По отношение ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД:

Както бе няколко пъти изяснено, след извършената през 2005 г. реорганизация за дистрибуторите на едро и друбно (включително и за „НМЦ” ООД) е обективно невъзможно да се снабдяват с процесните продукти директно от ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД, доколкото те изобщо не извършват същинска дистрибуционна дейност по смисъла на договорите за лицензия и дистрибуция в рамките на Република България, сключени между тези две дружества и съответните мейджър компании (...............................). В резултат на вътрешногруповото преобразуване  дистрибутирането на процесните продукти е възложено на ”Анимато Дистрибюшън” ООД чрез договори за изключително пазарно представителство. Оттук естесвено следва, че цената, по която ”Анимато Дистрибюшън” ООД получава звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ не може да е същата, на която в последствие самото то предлага процесните продукти на дистрибуторите на едро и дребно, доколкото това дружество, като всеки друг търговец на пазара работи за печалба. От конкурентноправна гледна точка в случая е важно цената, по която ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД продават процесните продукти на ”Анимато Дистрибюшън” ООД да не е необосновано завишена и съответно цената, по която ”Анимато Дистрибюшън” ООД продава същите продукти на дистрибуторите на едро и дребно да не е необосновано висока. Както беше изяснено по-горе, тази хипотеза не е налице. В контекста на гореизложеното следва да се заключи, че не е възможно ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД да поставят ”Анимато Дистрибюшън” ООД и всички дистрибутори на едро и дребно на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ в неравноправно положение като конкуренти, тъй като те не оперират на един и същ пазар.

Следователно ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД не са извършили нарушение по чл. 18, т. 3 от ЗЗК.

По отношение ”Анимато Дистрибюшън” ООД:

Цените, по които ”Анимато Дистрибюшън” ООД продава процесните продукти са различни, както за отделните дистрибутори, така и за един и същ дистрибутор в различни периоди от време, така и за едни и същи звукозаписи.

Тук следва да се направи едно предварително уточнение. ”Анимато Дистрибюшън” ООД доставя звукозаписи на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ на дистрибутори и на едро, и на дребно. За него фактически е без значение за кого в последствие са предназначени продуктите му. По същия начин то купува други лицензионни музикални продукти от останалите дистрибутори, за да поддържа необходимия за дейността му на разпространител на едро асортимент. Това произтича от начина на функциониране на пазара на дистрибуция на звукозаписите на музикални произведения, при който всяко едно дружество лицензиант (производител) или продуцент е търговец на едро за внасяните (произвеждани) от него продукти и за тези, произвеждани или внасяни от други дружества лицензианти (производители) или продуценти. Поради тази причина разглежданите дружества – дистрибутори на едро (в т. ч. ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД, в последствие заместени от ”Анимато Дистрибюшън” ООД) доставят от своя страна както на други дистрибутори на едро, така и на дистрибутори на дребно. Този факт не се оспорва от молителя, дори напротив ”НМЦ” ООД твърди, че ”Анимато Дистрибюшън” ООД доставя процесните продукти на някои търговци на дребно (Кауфланд, Шел и др.) при по-ниски цени, от тези, по които доставя на други търговци на едро и дребно. По отношение на процесните продукти дружеството е изградило търговската си политика, в т. ч. и ценовата си политика, на базата на обективни критерии, заложени в Общите условия на договорите за продажба, които включват: реализация на оборот за предходен период, самостоятелно осъществяване на подходящи форми на логистика, поддържане в магазинните площи на максимален брой заглавия, пространствено разположение и излагане пред клиенти, наличие на достатъчно и подходяща реклама на стоката и др. Всеки един от тях поотделно допринася за по-ефективно осъществяване на търговската му дейност и оптимизиране на очакваните приходи. Използването на ценови различия, отчитащи икономията от мащаб, е обичайна търговска практика и следва да се приеме за икономически оправдана и нормална, предвид особеностите на търгуваните продукти, при които за конкурентното им реализиране е от значение не толкова цената, респективно ценовата конкуренция, колкото рекламата, начина на поднасяне на потребителите и осигуряването на широко разнообразие от изпълнители, заглавия и жанрове музика
. 

Но тъй като критериите, влияещи върху цените, по които ”Анимато Дистрибюшън” ООД доставя процесните продукти на различните дистрибутори, с изключение на реализиран оборот, трудно се поддават на обективна преценка, Комисията ще проследи преди всичко връзката между единичните цени на процесните продукти, по които ”Анимато Дистрибюшън” ООД доставя на отделните дистрибутори на едро и дребно и реализиран оборот от същите тези дистрибутори. 

От представените справки за продажби по фактури, извършени от ”Анимато Дистрибюшън” ООД за периода 2005 – 2007 г. е видно, че цените, по които ”НМЦ” ООД купува звукозаписи на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ се движат в диапазона на ценовите нива, по които купуват и други дистрибутори на едро, при положение, че някои от тях реализират ............ пъти по-голям оборот от молителя. По отношение на дистрибуторите на дребно (в т. ч. на  ”Мюзик Фешън” ООД), които купуват процесните продукти от ”Анимато Дистрибюшън” ООД е видно, че количествата процесни звукозаписи, закупувани от някои от тях са между 2 и 10 пъти по-големи от тези, купувани от молителя, като разликата в покупната цена е около ........... – ............ лв. Оттук следва, че дори само на база реализиран оборот от дружествата – клиенти, без да се отчитат останалите критерии, заложени в Общите условия за продажба на ”Анимато Дистрибюшън” ООД, които участват при определяне на крайната продажна цена на звукозаписи на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ, може да се заключи, че съществуват основания за предлагането на процесните звукозаписи на отделни клиенти по различни цени. Следователно не би могло да се говори за неравноправно третиране на дистрибуторите на едро и дребно (в т. ч. на ”НМЦ” ООД) от страна на ”Анимато Дистрибюшън” ООД от гл. т. на цените на предлаганите процесни продукти.

Що се отнася до твърдението на молителя, че ”Анимато Дистрибюшън” ООД продава процесните звукозаписи на крайни потребители чрез обектите за търговия на ”Мюзик Фешън” ООД, принадлежащо към икономическата група на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД следва да се отбележи, следното:

”Мюзик Фешън” ООД е дистрибутор на дребно на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ, който продава на крайни потребители чрез собствени обекти за търговия. За целта то купува процесните продукти от ”Анимато Дистрибюшън” ООД по цени, съобразени с общите критерии на дистрибутора на едро за реализиран оборот
, начин на излагане в търговския обект, реклама, пълнота на заглавията и т. н. Ето защо, независимо от принадлежността на ”Мюзик Фешън” ООД към икономическата група на ”Анимато Дистрибюшън” ООД, то не е облагодетелствано по отношение размера на цените, по които се снабдява с процесните звукозаписи. Самото ”Анимато Дистрибюшън” ООД не участва на пазара на дистрибуция на дребно и не продава процесните продукти на крайни потребители, а с ”Мюзик Фешън” ООД се намира в отношения на доставчик към клиент по начина, по който са поставени отношенията му с останалите дистрибутори на едро (вкл. ”НМЦ” ООД) и дребно на процесните звукозаписи. От тази гледна точка не е възможно ”Анимато Дистрибюшън” ООД да извърши твърдяното от молителя нарушение.

Следователно ”Анимато Дистрибюшън” ООД не е извършило нарушение по чл. 18, т. 3 от ЗЗК.

По чл. 18, т. 5 от ЗЗК

В своята молба ”НМЦ” ООД твърди, че от началото на 2005г. ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД отказват (след дългосрочни търговски отношения) да го снабдяват със звукозаписи на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ, като за продажбата на процесните продукти го пренасочват, заедно с други дистрибутори към ”Анимато Дистрибюшън” ООД. 

В хода на производството ”НМЦ” ООД допълва твърденията си, че ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД всъщност отказват до го снабдяват с процесните продукти от средата на 2004 г. до средата на 2005 г. – ”когато реално започва да функционира ”Анимато Дистрибюшън” ООД”
. 

От своя страна ответните дружества твърдят, че причината, поради която няма извършени сделки между “Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД от една страна и ”НМЦ” ООД от друга, за периода средата на 2004 г. до началото на 2005 г., когато реално започва да функционира ”Анимато Дистрибюшън” ООД”, е липсата на заявки от страна на молителя.

В хода на проучването беше установено, че последните продажби на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ от ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД към ”НМЦ” ООД са извършени съответно на 27.05.2004 г. (фактура № 1000000490) и на 28.05.2004 г. (фактура № 1000000508). От друга страна за първи път ”НМЦ” ООД купува процесни продукти от ”Анимато Дистрибюшън” ООД на 26.05.2005 г. (фактура № 10253), като се има предвид, че ответното дистрибуционно дружество извършва продажби още от месец февруари 2005 г. (фактура № 100005426 от 21.02.2005 г.)
, като продажбите продължават и през следващите последователни месеци
. След посочената първоначална дата (26.05.2005г.), ”НМЦ” ООД продължава да купува процесните звукозаписи от ”Анимато Дистрибюшън” ООД и до датата на подаване на молбата пред КЗК.
От началото на 2005 г. ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД се оттеглят от пазара на дистрибуция на едро на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ, като биват заместени от ”Анимато Дистрибюшън” ООД. Обосноваността и легитимността на тази реорганизация вече бе установена. Следователно от 2005 г. насетне за всички дистрибутори от по-долно ниво е обективно невъзможно да се снабдяват с процесните продукти директно от ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД. Поради тази причина дори да е имало отказ за снабдяване с процесните продукти от страна на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД спрямо ”НМЦ” ООД, то този отказ се дължи на обективната невъзможност снабдяването да бъде осъществено точно от тези две дружества. 

По-специално внимание обаче следва да се обърне на вероятността за наличието на отказ от страна на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД да снабдяват ”НМЦ” ООД още от средата на 2004 г. със звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ. Прави впечатление, че въпреки твърдяното от ”НМЦ” ООД желание да се снабдява с процесните продукти и през втората половина на 2004 г. (от ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД), за първи път то купува звукозаписи едва в края на месец май 2005 г. (от ”Анимато Дистрибюшън” ООД). Следователно при наличие на действително намерение и желание от страна на ”НМЦ” ООД да се снабдява и на свой ред разпространява процесните продукти, то е можело да ги закупи още в началото на 2005 г. – месец февруари, когато ”Анимато Дистрибюшън” ООД реално е започнало да извършва продажби. Твърденията на молителя, че поради нефункционирането на ”Анимато Дистрибюшън” ООД през първата половина на 2005 г. то не е могло да се снабдява със звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ не се потвърждават от установените в настоящото производство факти. Оттук буди съмнение изобщо наличието на отказ от страна на ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД да доставят на ”НМЦ” ООД процесните продукти от средата на 2004 г., след като в продължение на повече от три месеца през 2005 г. молителят е имал реалната възможност да се снабдява с тях и не се е възползвал от нея. Следва да се отбележи също така, „Анимато Дистрибюшън” ООД не би могло да докаже отрицателен факт, а именно липса на заявки от страна на молителя за процесния период. Тежестта на доказване в случая лежи върху молителя, който твърди отказ от продажби. В хода на производството той не представи доказателство за извършени заявки към „Анимато Дистрибюшън” ООД, на които да не е получило отговор или да има заявен изричен отказ. 
Следователно ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД не са извършили нарушение по чл. 18, т. 5 от ЗЗК.

По отношение твърдението, че физическото лице Станислава Армутлиева като управител на ответните дружества е допуснало извършването на нарушения по ЗЗК

Физическото лице Станислава Армутлиева като управител на ответните дружества не е предприятие по смисъла на § 1, т. 1 от Допълнителната разпоредба на ЗЗК, тъй като не осъществява самостоятелно стопанска дейност на съответния пазар, а има изпълнителна функция, подобно на мениджъра. Тази изпълнителна функция на управителя, който по своята същност представлява орган на дружеството с ограничена отговорност, се свежда до оперативно управление и администриране на текущата дейност на дружеството и неговото предприятие. Управителят на ООД не е търговец, нито предприятие. Следователно Станислава Армутлиева не би могла като управител на ответните дружества да извърши състав на някое от нарушенията по ЗЗК. 

Поради тази причина единствената хипотеза, при която ЗЗК би могъл да бъде приложен спрямо физическото лице Станислава Армутлиева е тази на чл. 2, ал. 1, т. 4, предложение първо от ЗЗК – съдействие за създаване на господстващо положение на съответния пазар. Това съдействие обаче Станислава Армутлиева може да извърши не в качеството на управител на ответните дружества, а като техен учредител и собственик на капитала, доколкото по силата на взетото и реализирано решение за създаване на всяко едно от ответните дружества и предвид специфичния характер на осъществяваната от тях дейност, обусловен от особеностите на продуктите – обект на тази дейност – звукозаписи на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ, те се поставят със господстващо положение на съответния пазар (с изключение на ”Мюзик Фешън” ООД). Само по себе си обаче, наличието на господстващо положение за дадено предприятие не съставлява нарушение на ЗЗК, доколкото е необходимо това предприятие да осъществи поведение, което е от естество да създаде опасност за или да причини реално предотвратяване, ограничаване или нарушаване на конкуренцията и/ или увреждане интересите на потребителите. А както беше установено при настоящия анализ, подобно поведение не е осъществено от нито едно от ответните дружества.

Следователно физическото лице Станислава Армутлиева не е извършило или допуснало извършването на нарушение по ЗЗК.

Предвид изложеното и на основание чл. 55, ал. 1, т. 3 от ЗЗК, Комисията за защита на конкуренцията 
РЕШИ:

1. Оставя без уважение молбата на ”НМЦ” ООД със седалище и адрес на управление: гр. София, район Подуяне, ж. к. ”Хаджи Димитър”, бл. 67, вх. ”В” срещу ”Вирджиния Рекърдс” ООД със седалище и адрес на управление гр. София, район Оборище, ул. „Поп Богомил” № 9, ”Анимато Мюзик” ЕООД със седалище и адрес на управление гр. София, район Оборище, ул. „Поп Богомил” № 9, ”Анимато Дистрибюшън” ООД със седалище и адрес на управление гр. София, район Оборище, ул. „Поп Богомил” № 9, ”Мюзик Фешън” ООД със седалище и адрес на управление гр. София, район Оборище, ул. „Поп Богомил” № 9 поради липса на извършени нарушения по чл. 9 и чл. 18, т. 1, 2, 3, и 5 от Закона за защита на конкуренцията.
2.  Оставя без уважение молбата на ”НМЦ” ООД със седалище и адрес на управление: гр. София, район Подуяне, ж. к. ”Хаджи Димитър”, бл. 67, вх. ”В” срещу физическото лице Станислава Димитрова Армутлиева ЕГН ................, поради това, че то не е извършило или допуснало извършването на нарушение по ЗЗК.
Решението подлежи на обжалване пред Върховния административен съд в 14-дневен срок от съобщаването му на страните.
ПРЕДСЕДАТЕЛ:

.......................................

Петко Николов
ЗАМ.ПРЕДСЕДАТЕЛ:
...……………………
Реджеб Мустафа
ЧЛЕНОВЕ:
.......................................

Весела Антонова
........................................
Елена Стоименова
.........................................

Мария Попова 
.......................................

Румяна Карлова
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В публикуваната версия на това решение, някои от данните са заличени в съответствие с чл. 51, ал.3, от ЗЗК, с който не се допуска разгласяването на търговски тайни или други защитени от закон тайни на страните. 








� С писмо, вх. № ..... Станислава Димитрова Армутлиева управител на “Вирджиния рекърдс” ООД, посочва, че другия съдружник Михаел Юлиус Кунстман е починал през 2006 г. , но досега  не са вписани промени по фирменото дело на дружеството, поради очакване на съдебно решение на немски съд относно наследствените права. 


� Предоставения от ответника договор е със срок на действие 1 година и започва да тече от 01.01.2007 г., 


� срока на договора е за период започващ на 31.10.2006 г. и продължаващ до 30.09.2009 г.


� фактури от 28.08.2000 г., № 1000000259/29.08.2003 г., № 1000000/28.11.2003 г., № 1000000508/27.05.2004 г.  


�  Търговска тайна.


� и двата договора са еднотипни и са сключени на 28.01.2005 г. за срок от 1 година, допълнително са сключени 2 анекса към тях за продължаване на срока. Последните са за продължаване на срока до 01.01.2008 г. 


�  Данните представляват търговска тайна


�  Данните представляват търговска тайна


� Council Regulation (EC) № 1/ 2003 of 16 December 2002 on the implementation of the rules laid down in Article 81 and 82 of the Treaty, OJ L 1, 4.1.2003, p. 1.


� Съласно лицензионните договори с Universal Music Group и EMI Music за изключителни права за производтво, внос, дистрибуция и продажба на музикалните продукти.


� Вж. Case T-142/89, Usines Gustave Boël, [1995] ECR II-867.


� Вж. Case 246/86, Belasco, [1989] ECR 2117.


� Commission Notice on Guidance on the effect on trade concept contained in Articles 81 and 82 of the Treaty (2004/C 101/07).


� Самите договори за лицензия и дистрибуция в рамките на Република България, сключени между ”Вирджиния Рекърдс” ООД и ”Анимато Мюзик” ЕООД, и съответните мейджър компании ........................... по смисъла на Насоките на Европейската Комисия за вертикални ограничения (Commission Notice Guidelines on Vertical Restraints (2000/C 291/01)).


� Съгласно §. 1, т. 1 от ДР на ЗЗК предприятие е всяко физическо, юридическо лице или гражданско дружество, което извършва стопанска дейност независимо от правната и организационната си форма.


� Вж. решения на КЗК № 29/ 1999 г.; № 78/ 2000 г.; № 81/ 2000 г.; № 20/ 2000 г.; № 36/ 2003 г.; № 218/ 2004 г. и други.


� Cases 100-103/1980, Musique Diffusion Francaise SA v. Commission, 1983, Case 86/1982, Haselblad (GB) Ltd. V. Commission, 1983, ECR 1825.


� Case 41/1969, ACF Chemiefarma NV v/s Commission (Quinine cartel), 1970, ECR 661; Case C-277/87, Sandoz Prodotti Farmaceutici Spa v/s Commission, 1990, ECR І-45; Case C-73/95P, Viho Europe BV v/s Commission, 1996, ECR І-5457.


� Станислава Армутлиева притежава 50% от капитала на дружеството.


� Изключителен дистрибутор и на двете дружества  за територията на страната. 


� Дружеството се управлява и представлява от двамата съдружници, заедно и поотделно.


� Предвидени в чл. 13 от дружествения договор.


� Капитала на дружеството е разделен на 100 равни дяла които са разпределени по равно 50 дяла на Тодор Цанков и 50 дяла на Станислава Армутлиева. 


� Дружеството е вписано в търговския регистър през ноември 2004 г.


� Дружествата се намират в отношения на вертикална интеграция (собствеността и контрола на трите дружества се разпростира на различни етапи на производствени процес).


� Виж в този смисъл: Commission Decision of 27.04.1992 declaring a concentration to be compatible with the common market (Case No IV/M.202 - THORN EMI / VIRGIN MUSIC) according to Council Regulation (EEC) No 4064/89, параграф 29. 


� Консигнационната продажба като начин на разпространение на звукозаписите на музикални произведения от каталозите на ЮМ и ЕМИ потвърждава и самият молител.


� Стратегическо поведение на предприятието с господстващо положение, изразяващо се в извършване на противоправни действия, насочени към отстраняване от пазара на конкурентни предприятия или към ограничаването на възможността им да оказват ефективен конкурентен натиск върху предприятието с господстващо положение.


� Видно от представените справки за продажби по фактури, извършени от ”Анимато Дистрибюшън” ООД за периода 2005 – 2007 г.


� Съгласно представените справки за продажби по фактури, извършени от ”Анимато Дистрибюшън” ООД за периода 2005 – 2007 г.


� Виж в този смисъл: Commission Decision of 27.04.1992 declaring a concentration to be compatible with the common market (Case No IV/M.202 - THORN EMI / VIRGIN MUSIC) according to Council Regulation (EEC) No 4064/89, параграф 38.


� Видно от представените справки за продажби по фактури, извършени от ”Анимато Дистрибюшън” ООД за периода 2005 – 2007 г.


� Това допълнително твърдение е представено от молителя с писмо, вх. № КЗК – 577/ 07 от 28.01.2008 г. в отговор на поставени от работната група въпроси.  


� Срокът на действие на договорите за изключително пазарно представителство, сключени между ”Вирджиния Рекърдс” ООД, ”Анимато Мюзик” ЕООД и ”Анимато Дистрибюшън” ООД започва от 04.02.2005 г.


� Видно от представените справки за продажби по фактури, извършени от ”Анимато Дистрибюшън” ООД за периода 2005 – 2007 г.
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